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	PRIX
	CONSOMMATEURS
dans la zone d’acceptabilité
	CONSOMMATEURS
dans la zone d’acceptabilité
	CHIFFRE D'AFFAIRES
	CALCULS 

	en euros
	En %
	En nombre
	en euros
	 en %

	5
	0
	0
	0
	100 -100

	5,5
	10
	10 000
	55 000
	100 -90

	6
	30
	30 000
	180 000
	100 -70

	6,5
	40
	40 000
	260 000
	100 -10-50

	7
	35
	35 000
	245 000
	100 -35 -30

	7,5
	30
	30 000
	225 000
	100 -45 -25

	8
	30
	30 000
	240 000
	100 -60 -10

	8,5
	20
	20 000
	170 000
	100 -80

	9
	0
	0
	0
	100 -100


1/ Le prix psychologique est  à 6,5 euros.
2/Si seulement 55 %  des personnes interrogées  estiment que 8 euros est un prix trop élevé, il y aura alors 35% d’acheteurs potentiels soit 35 000 personnes. Le C.A s’élèverait alors à 35 000. 8 = 280 000 €.
Nous constatons ainsi que le C.A maximum ne correspond pas au prix psychologique.

Le prix psychologique maximise  le nombre de consommateurs mais pas le chiffre d’affaires.

